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過
去
半
年
程
度
の

販
売
実
績
デ
ー
タ
で

今
後
の
販
売
予
測
を
実
施

当
社
が
開
発
・
提
供
し
て
い
る
『
Ｆ

Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
は
、
一
言

で
い
え
ば
＂
在
庫
分
析
の
た
め
の
ク
ラ

ウ
ド
サ
ー
ビ
ス
＂
で
す
。

機
能
と
し
て
は
、
大
き
く
分
け
て
３

つ
あ
り
ま
す
。「
在
庫
削
減
」「
仕
入

れ
最
適
化
」「
粗
利
増
加
」
で
す
。
特

に
「
在
庫
削
減
」
に
つ
い
て
は
皆
さ
ん

高
い
関
心
を
示
し
て
い
た
だ
け
ま
す
の

で
、
今
回
は
そ
の
部
分
に
フ
ォ
ー
カ
ス

し
て
、『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』

に
つ
い
て
ご
説
明
し
ま
し
ょ
う
。

こ
の
シ
ス
テ
ム
の
「
在
庫
削
減
」
分

析
で
は
、
現
状
の
在
庫
を
「
適
正
在

庫
」「
過
剰
在
庫
」「
不
良
在
庫
」
の
い

ず
れ
か
に
自
動
で
分
類
し
ま
す
。
分
類

す
る
際
の
単
位
は
Ｓ
Ｋ
Ｕ
で
す
。
で
す

か
ら
、
例
え
ば
同
じ
Ｔ
シ
ャ
ツ
で
も
、

Ｌ
サ
イ
ズ
の
赤
は
適
正
在
庫
だ
が
、
Ｓ

サ
イ
ズ
の
青
は
不
良
在
庫
と
分
類
さ
れ

る
こ
と
も
あ
り
ま
す
。

何
を
も
っ
て
「
適
正
」「
過
剰
」「
不

良
」
を
判
断
す
る
か
と
い
う
と
、
お
お

む
ね
過
去
半
年
程
度
の
販
売
実
績
デ
ー

タ
を
使
っ
て
、
現
状
の
在
庫
数
だ
と
、

そ
の
Ｓ
Ｋ
Ｕ
が
ど
の
く
ら
い
の
日
数
で

何
個
売
れ
る
か
を
分
析
予
測
し
ま
す
。

そ
の
結
果
を
使
っ
て
、
一
定
期
間
内
で

す
べ
て
売
り
切
れ
る
予
測
の
在
庫
を

「
適
正
」
、
一
定
期
間
内
で
は
売
れ
残

る
予
測
の
在
庫
を
「
過
剰
」
、
一
定
期

間
内
で
全
く
売
れ
な
い
予
測
の
在
庫
を

「
不
良
」
と
分
類
し
ま
す
。

『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
で

は
、
こ
の
分
析
の
た
め
に
、
複
数
の
ア

ル
ゴ
リ
ズ
ム
を
使
っ
て
Ｓ
Ｋ
Ｕ
ご
と
の

今
後
の
販
売
予
測
を
し
、
過
去
の
販
売

実
績
に
照
ら
し
て
、
も
っ
と
も
誤
差
の

少
な
い
ア
ル
ゴ
リ
ズ
ム
の
結
果
に
基
づ

い
て
結
果
を
ア
ウ
ト
プ
ッ
ト
し
て
い
ま

す
。
商
品
に
よ
っ
て
売
れ
行
き
に
は
違

い
が
あ
り
、
ひ
と
つ
の
ア
ル
ゴ
リ
ズ
ム

で
す
べ
て
の
商
品
を
分
析
し
て
も
精
度

が
上
が
ら
な
い
の
で
、
複
数
の
ア
ル
ゴ

リ
ズ
ム
を
使
う
こ
と
で
、
よ
り
精
度
の

高
い
予
測
分
析
が
で
き
る
よ
う
に
さ
れ

て
い
る
の
で
す
。

数
万
、数
十
万
の
Ｓ
Ｋ
Ｕ
も
、

１
時
間
単
位
で
デ
ー
タ
分
析

『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
を
活

用
し
て
い
た
だ
け
れ
ば
、
基
幹
シ
ス
テ

ム
な
ど
と
連
携
す
る
こ
と
で
、
1
時
間

単
位
で
販
売
デ
ー
タ
な
ど
を
『
Ｆ
Ｕ
Ｌ

Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
に
取
り
込
ん
で

「
適
正
」「
過
剰
」「
不
良
」
の
分
類
・

分
析
が
で
き
ま
す
。

『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
の

ダ
ッ
シ
ュ
ボ
ー
ド
を
開
く
と
そ
の
時
点

の
最
新
の
分
析
結
果
が
表
示
さ
れ
ま

す
。
こ
れ
ま
で
何
時
間
も
、
何
日
も
か

け
て
分
析
を
し
て
い
た
も
の
が
自
動
で

完
了
す
る
の
で
す
。

そ
の
分
析
結
果
が
時
系
列
で
折
れ
線

グ
ラ
フ
の
よ
う
に
毎
日
記
録
さ
れ
る
と

い
う
の
は
、
本
当
に
す
ご
い
こ
と
な
ん

で
す
。
な
ぜ
か
と
い
う
と
、
時
系
列
で
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フ
ル
カ
イ
テ
ン
株
式
会
社

記
録
し
て
い
る
と
「
こ
の
と
こ
ろ
全
在

庫
に
対
し
て
不
良
在
庫
の
割
合
が
増
え

て
き
て
い
る
な
。
ち
ょ
っ
と
危
な
そ
う

だ
か
ら
、
削
減
の
タ
イ
ミ
ン
グ
か
も
し

れ
な
い
」
と
い
う
判
断
が
で
き
る
よ
う

に
な
り
ま
す
。

そ
の
た
め
に
は
、
数
万
、
何
十
万
と

い
う
Ｓ
Ｋ
Ｕ
を
毎
日
分
析
し
な
け
れ
ば

い
け
な
い
わ
け
で
す
が
、
こ
れ
だ
け
の

ボ
リ
ュ
ー
ム
に
な
る
と
、
個
人
が
表
計

算
ソ
フ
ト
を
使
っ
て
在
庫
分
析
す
る
こ

と
な
ど
、
お
よ
そ
無
理
で
し
ょ
う
。

担
当
者
は
、
分
析
自
体
に
時
間
や
労

力
を
か
け
る
こ
と
な
く
、
分
析
結
果
を

活
用
す
る
こ
と
に
集
中
で
き
る
の
で
、

大
幅
な
業
務
効
率
化
が
可
能
に
な
り
ま

す
し
、
コ
ア
業
務
に
専
念
す
る
こ
と
が

で
き
ま
す
。

重
要
な
の
は
、「
過
剰
在
庫
」
や

「
不
良
在
庫
」
を
発
見
す
る
こ
と
で
は

な
く
、
発
見
さ
れ
た
「
過
剰
在
庫
」
や

「
不
良
在
庫
」
を
ど
の
よ
う
に
キ
ャ
ッ

シ
ュ
に
変
え
る
か
、
と
い
う
こ
と
で

し
ょ
う
。

『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
に

は
、
過
剰
在
庫
や
不
良
在
庫
を
削
減
す

る
た
め
の
機
能
も
提
供
し
て
い
ま
す
。

す
で
に
触
れ
た
通
り
、『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
で
は
１
時
間
単
位
で

分
析
を
更
新
し
て
行
き
ま
す
の
で
、
例

え
ば
「
直
近
１
週
間
で
不
良
在
庫
化
し

た
商
品
」
や
、「
適
正
在
庫
か
ら
過
剰

在
庫
に
ラ
ン
ク
ダ
ウ
ン
し
た
商
品
」
な

ど
、
削
減
対
象
の
商
品
を
絞
り
込
ん
で

リ
ス
ト
化
す
る
こ
と
が
可
能
で
す
。

『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
で

は
、
さ
ら
に
、
こ
れ
ら
を
「
削
減
リ
ス

ト
」
に
入
れ
て
「
価
格
を
決
め
る
」
と

い
う
機
能
を
利
用
す
る
と
、
ど
の
程
度

の
割
引
を
し
て
、
い
く
ら
で
販
売
す
れ

ば
、
在
庫
処
分
が
可
能
に
な
る
か
を
計

算
し
て
く
れ
ま
す
。『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ

Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
自
体
が
、
販
売
予
測
結
果

に
基
づ
い
て
、
割
引
率
の
テ
ー
ブ
ル
を

持
っ
て
お
り
、
そ
れ
に
当
て
は
め
て
、

こ
う
し
た
計
算
を
可
能
に
し
て
い
ま

す
。担

当
者
は
こ
の
結
果
を
参
考
に
し
な

が
ら
実
際
の
割
引
率
な
ど
を
決
め
、
在

庫
一
掃
キ
ャ
ン
ペ
ー
ン
な
ど
を
展
開
す

る
こ
と
が
で
き
る
の
で
す
。

『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
を

ご
利
用
の
お
客
様
の
中
に
は
、
こ
の

機
能
を
活
用
し
て
、
1
ヶ
月
間
で

１
０
０
０
万
円
超
の
「
不
良
」
在
庫
の

削
減
を
実
現
し
た
ケ
ー
ス
も
あ
り
ま

す
。1

ヶ
月
で
１
０
０
０
万
円
超
の
在
庫

削
減
は
極
め
て
上
手
く
い
っ
た
ケ
ー
ス

だ
と
い
え
ま
す
が
、
数
百
万
円
程
度
の

削
減
は
多
く
の
お
客
様
が
実
現
し
て
い

ま
す
。

さ
ら
な
る
進
化
に
よ
り
、在
庫

管
理
の
あ
り
様
を
変
革
す
る

『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』

現
在
、『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ

Ｎ
』
は
、
バ
ー
ジ
ョ
ン
ア
ッ
プ
開
発
が

進
ん
で
い
ま
す
。
年
内
に
は
バ
ー
ジ
ョ

ン
2
を
リ
リ
ー
ス
予
定
で
す
。
現
状
の

バ
ー
ジ
ョ
ン
1
で
は
、
分
析
は
Ｓ
Ｋ
Ｕ

単
位
で
す
が
、
新
バ
ー
ジ
ョ
ン
で
は
、

ブ
ラ
ン
ド
単
位
、
あ
る
い
は
商
品
カ
テ

ゴ
リ
ー
単
位
で
の
分
析
も
可
能
に
な
り

ま
す
。

さ
ら
に
、
Ｅ
Ｃ
と
リ
ア
ル
店
舗
で
販

売
を
行
う
オ
ム
ニ
チ
ャ
ネ
ル
・
ス
タ
イ

ル
の
お
客
様
に
つ
い
て
は
、
店
舗
間
の

在
庫
移
動
な
ど
に
必
要
な
分
析
も
サ

ポ
ー
ト
で
き
る
よ
う
に
な
り
ま
す
。
現

在
の
バ
ー
ジ
ョ
ン
で
は
擬
似
的
に
ア
カ

ウ
ン
ト
を
発
行
す
る
こ
と
で
、
オ
ム
ニ

チ
ャ
ネ
ル
展
開
の
在
庫
管
理
に
対
応
し

て
い
る
の
で
す
が
、
新
バ
ー
ジ
ョ
ン
で

は
標
準
機
能
と
し
て
ご
利
用
い
た
だ
け

る
よ
う
に
な
り
ま
す
。

『
Ｆ
Ｕ
Ｌ
Ｌ 

Ｋ
Ａ
Ｉ
Ｔ
Ｅ
Ｎ
』
は
、

ど
ん
な
商
材
を
扱
っ
て
い
る
か
に
関
わ

ら
ず
、
リ
テ
ー
ル
が
宿
命
的
に
抱
え
て

い
る
＂
在
庫
問
題
＂
を
解
決
で
き
る

ツ
ー
ル
で
す
。
ぜ
ひ
ご
活
用
い
た
だ
き

た
い
と
思
い
ま
す
。

「FULL K AITEN」
3つのポイント

「在庫削減」「仕入れの適正
化」「粗利の向上」という
3つの分析に対応

１

SKU単位で、「適正」「過剰」
「不良」在庫を自動分類

２

在庫処分施策の立案・実施
に有効な割引価格等を
自動でレコメンド

３

CONTACT お問い合わせはこちらへ

担当 岡本、瀬川

フルカイテン株式会社

FULL KAITEN

info@full-kaiten.com
対応時間 平日9：00〜18：00
06-6225-3051

https://full-kaiten.com

4041


